Klinisk.

KLINISK PARTNER - FOR SALONGER, GYM OCH KLINIKER

varfor klinisk.

Ett svenskt kosttillskottsmarke fran Géteborg som kunderna redan koper,

oftast tva burkar i taget. Har ar siffrorna.

x26 75 %

fler ordrar juli till september an april till juni. av vara kunder koper tva burkar eller fler. Klinisk
Market vaxer snabbt, och efterfrdgan foljer med saljer i par, inte styckvis.
till er hylla.

21 45

burkar per order i snitt. Kunderna bygger sin egen av 5 i snittbetyg pa Trustpilot.

kombination.

I Doser i niva med studierna I Testat, batch for batch
Vi stravar efter full effekt: ratt form, som bisglycinat, Varje batch analyseras av oberoende labb. GMP-
och doser som matchar forskningen. certifierad produktion i EU och Storbritannien.

I Anvint av atleter I Prisvart pa riktigt
Fotbollsspelare och MMA-atleter, tva av dem 139 till 249 kr for de flesta burkarna, 60 dagars
landslagsidrottare, anvander Klinisk dagligen. forbrukning pa de flesta. Latt att rekommendera.

Det branschen ser

Vad det betyder att salja nagot utéver sin tjanst. Kallor pa sida tva.

14 3x 101till 20 %

av ett gyms intakter kommer i snitt mer bendgen att komma tillbaka ar av behandlingsintakterna ar
fran det som saljs utover en kund som koper en produkt av branschens mal for produkter.

medlemskapet. * sin salong.® Snittet ligger pa 3 till 5 %.3

Er marginal med Klinisk: 35 % fran 12 burkar, 40 % fran 36. Fri frakt, ingen bindning, osalt byts inom 90
dagar.




Klinisk.

VARFOR HALSOKOST | ER BUTIK

kundema koper redan. fragan ar var.

3,9 mdkr 44% +30%

kopte svenskarna kosttillskott och av kopen sker redan online. Saljer ni oftare ombokning hos salongskunder

1

vitaminer fér 2025, +3,8 %. ! inte, koper kunden ndgon annanstans. som koper produkter.2

01 02

En anledning att kommatillbaka Ertrad blir ett nidstasteg
En burk racker 30 till 60 dagar. Sedan behover Det ni redan pratar om i behandlingen eller pa
kunden en ny, och den finns hos er. passet far nagot konkret att ta med sig hem.

03 04

Ingenrisk Vijobbar meder
Fran 12 burkar, fri frakt, ingen bindning. Osalt byts Prislista, produktbilder och texter till er Instagram.
mot andra burkarinom 90 dagar. Snabba svar och faktura frdn andra ordern.

o o0 o
Sa kommer niigang
o Registrera er pé klinisk.se/partner/registrera, ° Ni fér er partnerkod samma arbetsdag.

det tar tvd minuter.

o Bestall i vanliga kassan med koden, fri frakt, Stall burkarna vid kassan eller disken, dar
fran 12 burkar. kunden redan har bestamt sig for att handla.

klinisk. selpartnerlregistrera Prislistan: klinisk.se/partner/prislista - partner@klinisk.se

1svensk Egenvard och Euromonitor, Den svenska egenvardsmarknaden, férsaljningsstatistik 2025 (april 2026).

2 Salon Today via Rework, Retail product sales in salons (2026): kunder som koper produkter bokar om 30 % oftare.

3 Professional Beauty Association: riktmarke for produktforsaljning 10 till 20 % av behandlingsintékterna, snittet ligger pa 3 till 5 %.

4|HRSA (Health & Fitness Association), Melissa Rodriguez: tjanster och produkter utéver medlemsavagiften star i snitt for en fiardedel av ett gyms totala intakter.

53alon Today, Keeping Retail Sales in the Professional Beauty Industry (2020), Jim Bower, Salonlinteractive: med en produktforsaljning ar kunden tre gdnger mer
benagen att komma tillbaka.



